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Siguiendo estos pasos, no solo saldrds al
mundo con un producto digital listo para
vender, sino que también tendrds un
embudo y una estrategia de ventas sdélida
para tener $3k, $5k e incluso $10k (y mas).
imeses!

El exito es
una decision.




(QUE SON LOS
DERECHOS DE REVENTA?




(¢QUE SON LOS

DERECHOS DE
REVENTA?

Iniciar un negocio de productos digitales puede
ser desalentador, asi que decidi que queria
ayudar a las personas d superar uno de los
mayores obstdculos: crear un producto digital
desde cero.

Queria ofrecerles una plantilla de producto
digital que eliminara el estrés de crear una y, al
mismo tiempo, proporcionara mucho valor.

Queria ofrecerles un producto digital que
siempre tuviera una gran demanda.

Seamos realistas, con el mundo digitalizdndose y
el coste de vida aumentando, ino es de extraiar
que cada vez mdas personas busquen formas de
generar ingresos adicionales online!



Atrds quedaron los dias en los que necesitabas
un titulo universitario o habilidades especiales
para iniciar un negocio, y con los derechos de
reventa, iDEFINITIVAMENTE no necesitas nada
fuera de lo comuan!

Al comprar un producto digital HECHO PARA
USTED con derechos de etiqueta privada,
obtienes los derechos para reclamar la autoria
del producto, cambiarle la marca, modificarlo y
revenderlo, jobteniendo un 100% de ganancias
por todas y cada una de las ventas!

Lo que encontrards en esta guia es que no solo
compraste la guia en si, sino que también se te
dan los derechos de revenderla.




TEN EN CUENTA: Si deseas revender esta guia CON
derechos de reventa a tus propios clientes, debe
cumplir con los siguientes términos:

e Cambia el NOMBRE del libro electrénico (esto se
recomienda si deseas o no revender este libro de
estrategias con derechos de reventa).

 Modifica la estética de la guia.




SEMANA 1:
ELABORANDO
TU VISION




1. IDENTIFICAR TU PORQUE

Créeme cuando te digo que NO DEBES saltarte este
proceso.

Saber tu PORQUE es lo que te mantendré
comprometido con el proceso.

Iniciar un negocio puede sacar a algunas personas
completamente de tu zona de confort y, a veces,
las cosas pueden ponerse dificiles.

Conocer las razones de POR QUE comenzaste en
primer lugar es crucial para la longevidad de tu

negocio.

Entonces, antes de sumergirte, toma papel y lapiz y
responde estas 3 preguntas:
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¢Por qué es tan importante para ti
este negocio?

Dentro de 6 meses, ¢ddnde quiero
estar financieramente? ;:Como se VE
y SIENTE eso?

¢COmo va a cambiar mi vida este
negocio? ¢Qué gandaremos yo y mis
seres queridos con esto?

*Una vez que tengas tus respuestas y las tengas CLARAS,
estarads listo para avanzar hacia tus METAS.
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Hay dos cosas que necesitas antes de terminar
esta etapa de la guia:

Una decision sobre el precio de tu producto
digital.

Una idea sélida sobre tus objetivos de ingresos
para tu PRIMER afno después de lanzar su
nhegocio.

SUS OBJETIVOS DE PRECIOS

En primer lugar, quiero advertirte que no existe un
“precio Unico correcto”. Sin embargo, al
comenzar, es una buena idea tener un producto
de precio mds bajo que se encuentre entre los
$30 y $100.

Siempre puedes aumentar este precio a medida
que tu experiencia y tu audiencia crezcan, pero
solo para empezar, jcomenzadr con este precio es
buena ideal!
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TUS METAS DE INGRESOS

Piensa en los ingresos mensuales
que te gustaria obtener al cabo de
12 meses de iniciar tu negocio.

Para simplificarlo con el desglose
matematico, digamos que tu
objetivo es $100 mil al mes.

Ahora, toma ese numero y dividelo
en cuatro cuartos asi:

ler trimestre: $10k

2do trimestre: $20k
3er trimestre: $30k
4to trimestre: $40k

¢Ves como con cada trimestre
aumenta progresivamente? jEsto se
debe a que esto es lo que
generalmente experimentan las
empresas! Comienzan a incorporar
una cantidad menor y, con
constanciaq, tiempo y esfuerzo, jse
agraval!




Tu primer trimestre:
Veamos tu primer trimestre (tus primeros 3
meses después del lanzamiento)...

Si el objetivo es $ 10 mil, esos primeros tres
meses podrian verse m4as o menos asi:

mes 1: $2k mes 2: $3k mes 3: $5k
Ahora, veamos...

Tu primer mes:

Si tu objetivo es ganar $2k en tus primeros
30 dias de lanzamiento de tu producto
digital a $97, jsolo tendrias que realizar 20
ventas!

¢Te estds dando cuenta de lo
increiblemente bueno que es el potencial
de esto ahora? ¢lncluso como principiante,
incluso como alguien que abre una nueva
cuenta de Instagram?

¢Y la parte mdas genial? jSon ingresos
PASIVOS, lo que significa que podrias
ganar $ mientras duermes!




CONSEJO: Las investigaciones sugieren que si
deseas que tu producto sea percibido como
un bien de “lujo”, entonces sus precios deben

terminar en un namero par (como 0). Si
deseas que su producto se perciba como un
articulo con descuento, coloque los precios
finales en un nimero impar (como 7 0 9).

Puedes ponerle precio a tu
producto digital al precio

que desees

Ahora quiero que pienses
en el precio al que te
sentirias mds comodo
vendiendo, jya que esto te
ayudard a alcanzar tus
objetivos de ingresos!

Ademds, recuerda
comenzar desde un punto
de vista de servir a tu
audiencia primero, porque
eso es lo que te hard ganar
un cliente LEAL.
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Para que tu negocio prospere necesitas saber
quién es tu cliente. ¢Por qué? Porque te ayuda a
disefiar una estrategia de mensajeria que
atraiga directamente al tipo de audiencia que
tiene mas probabilidades de convertirse en
clientes.

Como probablemente ya sabrds, mi publico
objetivo son las mujeres. Mi marca, contenido y
lenguaje estdn dirigidos a mujeres. Mujeres que
quieran montar sus propios negocios para
mantener a su familia y vivir libremente, en
particular.

Puedes centrarte en un tipo especifico de
audiencia o ampliarlo. jRealmente depende de ti!

dieciséis






4. TU MARCA

iFelicidades si has llegado hasta aqui, porque
ahora hemos llegado a lo divertido!

Tu marca es donde puedes mostrarte a TI. jTu
personalidad, estilo, gusto y vibra! Aunque no lo
creas, en redlidad hay bastantes cosas
relacionadas con la marca porque jes
SUPERPODEROSA!

Deberdas considerar otras cosas como:

La voz o el tono de tu mensaje (es decir, serio,
divertido, informal, formal, optimista,
motivador, etc.)

El estilo de tus redes sociales y productos

(femenino, moderno, minimalista, lujoso,
atrevido, etc.)
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Los valores que comunicas en tu
contenido (ambicién, familia,
gratitud, éxito, libertad, alegriq,
etc.)

La historia de tu marca (tu historia
o viaje personal que resonard en tu

pablico objetivo)

Pero solo para empezar
primero...

Necesitas DOS cosas definidas hoy:

El nombre de tu producto y la
estética de tu marca




NOMBRE DE TU PRODUCTO

Cuando se trata de nombrar tu producto,
querrds pensar cudl serd la forma mas
clara y sencilla de comunicar lo que
ofreces a tu publico objetivo.

Frases como ‘ingresos pasivos’, ‘producto
digital’, 'DFY" o "hecho para ti" son obviamente
muy buenas para incorporarlas, ya que llaman
la atencién.

Sin embargo, también puedes agregar tus
propios valores y lenguaje a esto, ya sea
"alegria’, "libertad’, "riquezq, "pasion’, "proposito’,
etc.

A continuacion se muestran algunos ejemplos
para que puedas realizar una lluvia de ideas:

Manual de estrategias digital hecho para ti.
El camino hacia la libertad

Manual de estrategias para generar riqueza
Hoja de ruta hacia los ingresos pasivos
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ORTANTE: NO es buena idea usar el
mo nombre de producto que el

D porque es importante establecer
na distincion entre nuestros
ocios.

quedas atascada en un nombre,
parte algunas ideas con
iliares/amigos o simplemente
migo! :)

CREANDO LA ESTETICA DE TU MARCA

En cuanto a la estética de tu marca, tu tarea es
comenzar a recopilar capturas de pantalla de
los feeds de Instagram de otras personas o del
contenido que mejor represente tu estilo
personal que deseads lograr con los elementos
‘progresistas’ de este negocio.

iPresta atencion a las fuentes, los colores e
incluso el disefio de las biografias de los
demas!
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Quizds te preguntes por qué, jpero confia en
mi! jSerdn Utiles cuando estés configurando tu
propio perfil de Instagram donde atraerds
trafico a tu producto digital!

CONSEJO: jPinterest puede ser un
gran lugar para encontrar
inspiracion! Puedes simplemente
escribir "paleta de colores de
Instagram” en la barra de
basqueda y mirar las fotos que
aparecen. Pero recuerda: ja veces
menos es mas! No quieres
demasiados colores.

Recuerda, se supone que esta parte es
divertida, asi que no pienses demasiado ni te
estreses mucho. jSiempre puedes cambiar
las cosas en el futuro si asi lo deseas!
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SEMANA 2:
CONFIGURANDOTU
BACKEND




iHablemos de la creacidon de tu producto digital!

Nuevamente, un recordatorio rdpido: tu tienes
derecho a revender esta guia; sin embargo,
quiero que sepas coOmo puedes darle tu propio
sabor y hacerlo tuyo.

De hecho, tu audiencia querrd comprar mds tu

producto cuando I|lo hagas tuyo, cuando le
pongas tu propia personalidad y marca.
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Asi es como puede verse hacer tuyo este
producto digital:

Encuentra una plantilla de libro
electronico o documento en Canva
que te guste. Ten en cuenta que
incluso con una buena plantilla,
probablemente necesitards cambiar
elementos y fuentes para ayudar a
que quepan todos los conocimientos
que quieres incluir.

iDeja tu plantilla de Canva a un lado
por ahora y continGa decidiendo
qué se colocard en tus paginas!
Para ello, puedes abrir un nuevo
documento de Google o una nota
dentro de su aplicacion Notas. Luego
COPIA y PEGA esta guia en él.

Una vez que hayas copiado y
pegado la guiaq, revisala
cuidadosamente pdagina por pagina
y resalta todas las partes, nombres
o fotografias que sepas que
necesitards modificar o retocar.




Por ejemplo, para la
bienvenida/presentacién, querrds usar TU
nombre, TUS razones para hacer esto o
como llegaste a este producto digital (por
supuesto, ino dudes en mencionarme si lo
deseas!

NOTA: Ten en cuenta que habra cosas
que NO podras incluir ni finalizar
hasta que hayas avanzado en este
proceso de configuracion de tu propio
back-end (es decir, sus correos
electronicos, cuenta de Instagram,
etc.).

Una vez que hayas terminado de
modificar tu documento, copialo y
pégalo en la plantilla de Canva que
seleccionaste. Disénalo usando el
nombre y los colores de la marca que
te gustaron.

IMPORTANTE: jAseglrate de
verificarlo dos veces para detectar
errores o ajustes que ain deban
realizarse!
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También puedes agregar
hipervinculos (jincluso de afiliados!).
Cuando descargas tu producto como
PDF desde Canva, aln se podrd hacer
clic en tus enlaces.

Guarda el documento como un
archivo PDF. Cuando llegues al
capitulo “Configuracién de su tienda
Stan” en la pagina 31, sigue los pasos
para agregar el archivo PDF al
proceso de ventas.

Si ha elegido revender este manual
CON derechos de reventa a tus
clientes, sigue los pasos del
siguiente capitulo "Venta con
derechos de reventa®.

Entonces, jvoila! jHas creado tu propio
producto digital!
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Hay dos formas de revender este libro a tus
clientes.

1. Como archivo PDF (SIN derechos de reventa)

2. Como un archivo PDF y un enlace editable
(CON derechos de reventa), tal como lo hice yo.

TEN EN CUENTA: Si deseas revender esta guia

CON derechos de reventa a tus propios clientes,

debes cumplir con los siguientes términos:

e« Cambiar el NOMBRE de la guia (esto se
recomienda si deseas o no revenderla)

e Modificar la estética de la guia para hacerla
tuya.
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Ya hemos analizado cémo revenderia
su version de este Playbook SIN
derechos de reventa a sus clientes, por
lo que ahora cubriremos los pasos
necesarios para revender su Playbook
CON derechos de reventa.

Una vez que haya terminado de
modificar su producto digital,
gudrdelo como PDF. Este serd el
primer archivo que recibird su
cliente.

Para obtener su PROPIO enlace
editable para Canva (donde sus
clientes pueden editar su producto
digital por si mismos), vaya al botén
"Compartir’ en la esquina superior
derecha.

(T Share
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3.

Haz clic en "Enlace de la plantilla”

Copy link

(B 2 (B >
Brand Present Template link  View-only link
template
ﬁ

A continuacidn, verds el enlace de
Canva designado, que deberds copiar
y anadir a tu correo electrénico de
confirmacién. También puedes crear
otro documento PDF como hice yoy
afadirlo alli como segundo archivo.

L]
E ej em p I 0. ‘ https:/fwww.canva.com/design/DAFtFIQPnP4/r
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|
3. CONFIGURAR TU TIENDA
STAN

De todas las diferentes plataformas o sitios de

alojamiento para productos digitales que existen,
idefinitivamente recomiendo usadar Stan Store!
MANOS ABAJO. PUNTO EN BLANCO. jPERIODO!

Este es el por qué...

1. Es SUPER fdcil de configurar

2. Es mds asequible gque muchos de sus
competidores ($29 al mes para funciones
bdsicas,_ que es o que uso actualmente, o $99 al
mes para TODAS sus funciones, jsin _cdrgos
adicionales!)

3. Simplifica el proceso de ventas con
descripciones breves y atractivas (pero adn asi
de alta conversién) de sus productos en
comparacién con pdginas de ventas largas v
complicadas.
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Debido a que Stan Store es realmente una
ventanilla dnica, recomiendo usarla para
sus productos digitales, obsequios y
correos electrénicos (si, jpuede hacerlo
todo!).

La pagina principal de tu tienda (donde las
personas pueden hacer clic en tus enlaces
para optar por tu obsequio o comprar tu
producto digital DFY) también serd lo que
pondrds como enlace en tu biografia de
Instagram.

Para configurar su tienda Stan, estos
son los pasos que debera seguir:

1. Crea una prueba GRATUITA de 14 dias.
Puedes registrarte con su Plan Creador
basico a $ 29 al mes o al Plan Creation Pro
de $ 99 al mes para usar TODAS sus
funciones, especificamente sus flujos de
correo electronico y su creador de
embudos.

2. Sigue su paso a paso para crear tu
tienda.




3. Para enviar tu archivo PDF
(producto digital) al proceso
de ventas de tu Stan Store,
sigue los pasos AQUI.

Si necesitas inspiracion,
puedes usar el enlace en mi
biografia de IG para visitar mi
tienda Stan directamente y ver
mejor cOmo se ve mi pdagina.

Cuando configures tu tienda
Stan, jno dudes en enviarme
un DM con el enlace en IG! Me
encantaria echar un vistazo!

)

CONSEJO:

e jAseglrate de colocar tu obsequio en la parte
superior de tu tienda Stan para que tu lista de correo
electrénico pueda crecer!

(iHablaremos mas sobre tu obsequio en la semana 31)

* iPuedes usar algunas de tus propias fotos para tu
tienda O usar Canva para crear tus propios
graficos!
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Instagram no es una plataforma de redes
sociales obligatoria para tu negocio, pero Si la
recomiendo como un excelente punto de partida
(jademads, es la mejor plataforma de todos los
tiempos!).

En algdn momento del camino, también puedes
utilizar TikTok, Pinterest e incluso Facebook Reels
(o grupos de Facebook) para dirigir mds trafico a
tus productos digitales (jpero no es necesario
que te apresures a usar todas estas plataformas
ahora mismo!).

Depende de si deseas utilizar tu cuenta de
Instagram existente o crear una nueva. De
cualquier manera, querras hacer estas dos
cosas:

Haz tu cuenta PUBLICA, para que la gente pueda
encontrarte y tu negocio pueda crecer.
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Convierte su cuenta en una cuenta
PROFESIONAL: Instagram ofrece dos
tipos, Empresa y Creador.
iRecomiendo elegir Creator porque
ofrece mas funciones! Puede seguir
los pasos en ESTE ENLACE para
configurar esta configuracion.

OPTIMIZANDO TU BIO

Lo siguiente que querrds hacer es
empezar a trabajar en tu biografia,
para que las personds que se crucen
en tu camino SEPAN realmente lo que
haces y como puedes ayudarlos.

Te recomiendo que tu biografia esté
estructurada asi:

~ Helping you learn how to earn income online.
@ Unlimited Earning Potential with MRR

@ DM me"SHOW ME" for details.

Get your FREE digital product guide -

Déjame desglosarlo para ti...
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NOMBRE

Tu nombre debe tener dos cosas:

Tu nombre (obviamente)

Qué ofreces/en qué te especializas
*Puedes consultar el ejemplo en la
captura de pantalla de la pagina
anterior.

Algunos ejemplos:

“Coach de productos digitales”
“Vendedor de productos digitales”
“Entrenador de Negocios de Instagram”
Es importante tener palabras clave en
su nombre para fines de SEO
(optimizacién de motores de
bUsqueda). SEO es un proceso que se
utiliza para ayudar a que su pdagina
llegue a las personas que buscan su

nicho. En pocas palabras, ayuda a que
su pagina sea mads facil de encontrar.




PRIMERA LINEA

Esto es opcional, sin embargo, puede ser una
buena idea que tu primera linea tenga un
fragmento de quién eres o un poco sobre tu
viaje de transformacién (jpara que la gente
pueda identificarse contigo!).

Algunos ejemplos:

“SAHM se convirtié en propietario de un
negocio de 6 cifras”

“Los australianos viven ese sueno de
ingresos digitales”

"9-5er se convirtié en propietario de un
negocio de productos digitales’

SEGUNDA LINEA

Luego, tu segunda linea puede senalar a
quién ayudas y COMO los ayudas
(nuevamente, esto deberia ayudar a tu
publico objetivo a identificarse y tener una
idea de si estdn en el lugar correcto).
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Algunos ejemplos:

"Ayudar a las mamds a obtener ingresos
pasivos a través de productos digitales’
“Ayudar a las mujeres a escapar de la
carrera de ratas a través de productos
digitales”

"Ayuddndole a construir ese estilo de vida d
ingresos pasivos con los productos digitales
de DFY’, etc.

TERCERA LINEA

Esto es completamente opcional; sin
embargo, si tiene algun tipo de logro o
experiencia que lo posicione como una
"autoridad’, puede usar esta linea para
mostrarlo.

Algunos ejemplos:

“Gand mds de $10 mil en linea”

“Vendi mdas de 1000 productos digitales”
"Ayudé a mds de 300 madres a iniciar su
propio negocio de productos digitales’




CONSEJO: usa emojis para darle vida a tu

biografia y divide las lineas para una
apariencia mas limpia.

CUARTA LINEA

iTu cuarta linea siempre debe
ser un poderoso llamado a la
accion! Puede dirigirlos a su
producto digital, a una guia
gratuita (obsequio/iman de
clientes potenciales) o a su
mensaje directo para conversar
sobre lo que se ofrece.

Los DM (mensajes directos) son
una excelente manera de
establecer una buena relacién
con su audiencia. jEstas breves
conversaciones pueden ayudar
a generar confianza y una
conexion real!
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5. ASUNTOS LEGALES

Es importante tener en cuenta que los diferentes
paises tendran diferentes requisitos en cuanto a
la legalidad de ser propietario de su propio
negocio. Asegurese de investigar esto
individualmente y siempre solicite ayuda
profesional, si la necesita. *Esto no es
asesoramiento legal.

CREAR TUS TERMINOS Y CONDICIONES

iLa buena noticia es que configurar los Términos
y condiciones para tu tienda Stan es bastante
sencillo! Puede utilizar ESTE ENLACE para recorrer
el proceso de agregar el suyo a sus pdginas de

pago.

Hay DOS PARRAFOS (los dos primeros puntos
numerados) de sus Términos y condiciones que
querra modificar con el fin de ofrecer derechos
de etiqueta privada para que sus clientes
tengan la posibilidad de modificar y revender su
guia.
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Puedes seleccionar esos dos parrafos y
simplemente reemplazarlos con lo
siguiente:

Parrafo 1:

Sujeto a su cumplimiento de estos Términos
de uso, por la presente la Compania le
otorga derechos de etiqueta privada al
comprar [inserte el nombre de sus
productos digitales aqui], lo que le otorga
los derechos de modificar, reclamar la
autoria y revender este producto al 100%. de
las ganancias. Los derechos adicionales
incluyen: el derecho a agregar este producto
a un sitio de membresia o a un paquete
dentro de un paquete; el derecho a crear
productos de audio o video utilizando este
producto; el derecho a regalar el producto a
suscriptores o clientes; el derecho a cambiar
la pagina de ventas y/o los graficos; el
derecho a dividir el producto en secciones
separadas; el derecho a agregar o eliminar
contenido del producto; el derecho a poner
su hombre en él; el derecho a editar o crear
sus propias portadas para el producto; el
derecho a regalar, vender o transferir los
derechos de la etiqueta privada a cualquier
tercero.



Parrafo 2:

Todo el Contenido NO incluido
dentro de [inserte el nombre de sus
productos digitales aqui], incluidos
los graficos, las descripciones de
Stan Store y el contenido de redes
sociales y videos relacionados con
el producto, tienen derechos de
autor a menos que se indique lo
contrario y son propiedad de la
Compania y/o un proveedor de la
Compania. No se podrdan utilizar
dichos materiales excepto segun lo
dispuesto en estos Términos de uso.

Luego, reemplace las lineas en
blanco en el resto de sus Términos
con su nombre y/o nombre
comercial o informacion de
contacto cuando se le indique.

*iDespués de terminar, asegurese de
guardar sus actualizaciones!
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PRESENTANDO SU LLC:

*Tenga en cuenta que esta seccion solo
se aplica a residentes de EE. UU. y esto no
es asesoramiento legal*

Estos son los pasos para configurar su
negocio como Sociedad de
Responsabilidad Limitada (LLC):

PASO UNO:

Elija un nombre para su LLC. Este puede
ser su nombre (es decir, Nombre Apellido
Digital Products LLC) o algo que
represente su marca (es decir, Digital
Product Freedom LLC). Puede utilizar ESTE
ENLACE para comprobar si un nombre ya
estd en uso.

SEGUNDO PASO:

Querrd hacer una bdsqueda en Google
con "Register LLC with [Insert Your State
Here] Secretary of State" y luego seguir las
instrucciones en el sitio oficial para
registrar su LLC. Por lo general, habrd una
tarifa por esto que varia segun el estado
(ipero esto cuenta como una cancelacién
de impuestos!).




PASO TRES:

Obtenga un numero de identificacion de
empleador (EIN). Su EIN es un namero Unico
de nueve digitos que se utiliza a efectos
fiscales. Puede solicitar un EIN ante el
Servicio de Impuestos Internos (IRS).
AsegUrese de utilizar ESTE ENLACE para
presentar la solicitud directamente en el
sitio web del IRS (esto no deberia costarle
dinero) en lugar de utilizar un sitio web de
terceros que podria intentar cobrarle por
ello.

PASO CUATRO:

Cumplir con los requisitos fiscales y
regulatorios. Querrd familiarizarse con las
obligaciones tributarias federales, estatales
y locales de las LLC, incluidos los requisitos
de presentacién de impuestos y las
obligaciones de impuestos sobre las ventas.
Los requisitos variardn de un estado a otro.
Especialmente cuando llega el momento de
presentar sus impuestos, recomiendo
comunicarse con un contador para
asegurarse de cumplir plenamente y
presentar la declaracidon correctamente. 44




PASO CINCO:

Una vez que tengad su LLC y EIN, es
posible que desee considerar la
posibilidad de abrir una cuenta
bancaria comercial. jSiempre es una
buena idea separar sus finanzas
personales y comerciales!

¢Ya tiene una LLC con un negocio
diferente? Es posible que pueda
simplemente presentar un DBA (nombre
supuesto) para su nuevo negocio de
productos digitales. Puede utilizar ESTE
ENLACE para ayudarle a determinar
cudl es el adecuado para usted.

Por supuesto, también hay otras cosas
legales que puedes considerar, como la
redaccidn de cualquier material que
hayas creado y que Si quieras proteger.
Pero por ahora, jesto al menos cubre
las bases mds importantes!

*Esto no es asesoramiento legal




SEMANA 3:
VENDER TU
PRODUCTO
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El marketing es el acto de promocionar su
negocio y/o productos. Afortunadamente,
vivimos en una época en la que NO tenemos que
pagar para comercializar o anunciar: esto se
llama marketing orgdnico. El marketing orgdanico
es lo que mdas recomiendo, especiadlmente al
empezar. Es gratis, no tiene riesgos y aun asi
puede generar mas que suficiente trafico y
ventas que necesita con un excelente contenido
y coherencia.

Recomiendo el marketing organico mediante la
publicaciéon de reels en Instagram (y
potencialmente expandiéndose a mas
plataformas de redes sociales con el tiempo).

iLos reels son una excelente manera de ver tu
contenido con nuevos 0jos y generar “me gusta,
conocer y confiar” con los clientes potenciales!
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A continuacion, se muestran algunas ideas

diferentes que puede compartir con su

publico objetivo a través de reels:

N =

® g AW

Su POR QUE detrds de vender un producto
digital DFY (es decir, mas dinero, mas
tiempo, mas flexibilidad, menos estrés, etc.)

Sus RESULTADOS (es decir, ingresos) por
la venta de su producto digital DFY

Qué es un producto digital DFY/qué
diferencia a los productos digitales DFY

del resto
Historias personales o partes de su propio

viaje que resonardn en los demas.

Un estimulo para aquellos que buscan una
manera de ganar mds dinero o generar
ingresos pasivos.

Pensamientos poderosos o cambios de
mentalidad en torno al dinero o los
negocios.

Recuerde: si alguna vez se le acaban las ideas,
no tema desplazarse por Instagram en busca
de inspiracion. Es posible que hayas notado
que las personas a menudo se modelan entre
si, jy esto esta bien siempre y cuando no copie
palabra por palabra!
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CRECIMIENTO DE INSTAGRAM:

Si esté iniciando una nhueva cuenta de
Instagram, le recomiendo lo siguiente:

Sea coherente: publique 2 o 3 reels
diariamente y distribayalos por la mafana,
el mediodia y la noche (si publica mas de
esto, es posible que Instagram no publique
todo su contenido).

Publicar a aprox. A la misma hora todos los
dias: no es necesario publicar exactamente
a la misma hora; sin embargo, lo mejor es
aproximadamente la hora habitual.

Utilice hashtags coherentes y relevantes:
es importante utilizar los mismos hashtags
con una cuenta nueva porque el algoritmo
necesita tiempo para saber de qué se trata.
Si publica hashtags como
“#digitalproducts #selldigitalproducts” un
dia y luego “#bossbabes #levelupyourlife”
otro dia, el algoritmo tardara mucho mas
en descubrir a quién enviar su contenido.
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*Nota: Esta bien incluir estos hashtags
en UNA publicacion, dado que son
RELEVANTES para tu reel y tu nicho. Solo
aseglrate de usarlos constantemente
durante al menos 4 semanas para que
el algoritmo pueda saber para quién es
tu pagina y de qué se trata.

NO TE FRUSTRES:

A veces, publicar a diario puede resultar
agotador. Cuando se trata de planificar
y creadr contenido, desea tener un
sistema que sea realmente SOSTENIBLE.

Si descubres que publicar 2 o 3 veces al
dia es demasiado para ti, dé un paso
atrds. Respirar. Sepa que estd bien
tomar un descanso si es absolutamente
necesario. El algoritmo no te odiara. :)

Si le resulta mas facil, escribe un horario
que sepas que funciona para ti.




A continuacion se ofrecen algunos CONSEJOS
que le haran la vida mas facil:

e Grabe y almacene videos B-roll de entre 5y
7 segundos de duracién. Ahade tu titulo y
texto y jlisto! jTienes un reels!

e Utilice el sitio web GRATUITO llamado TRELLO
para anotar ideas y planificar su contenido
con antelacién.

e Guarde audios de tendencias mientras se
desplaza por los reels en Instagram.

e Guarde los reels que desea modelar
mientras se desplaza por Instagram.

e Recicle contenido: jesto puede suponer un
gran ahorro de tiempo!

CONSEJO: Youtube es un gran recurso que puedes
utilizar! Hay un monton de tutoriales diferentes que
puedes revisar y aprender, que giran en torno a
temas como encontrar audios de tendencia, usar
SEO en tus subtitulos o incluso como usar diferentes
funciones al crear reels.
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LLAMADA A LA ACCION:

Una cosa que querrds incluir en el titulo de
la mayoria de tus reels es una llamada a la
accion, que en realidad es solo una
invitacion a dar el siguiente paso.

Un gran llamado a la accidn es cuando le
dices a la gente que te envie un mensaje
de texto para pedir algo.

Por ejemplo: “DM para acceder a mi guia
gratuita sobre como generar ingresos
pasivos con productos digitales”.

Una de las razones por las que los llamados
a la accion de DM son tan poderosos es
porque permiten que su audiencia se
conecte con usted.

Independientemente del lamado a la
accidén que elija, mi mejor recomendacion
es dirigirlos a un "obsequio”. Una vez que
opten por este obsequio, jsus correos
electrénicos también podran realizar la
venta por usted! Profundizaremos mads en
esto en la siguiente seccidon.




Algunos ejemplos:

“Guia gratis abajo  ”,

"Producto digital aqui

“DM “digital” para guia gratuita”

“DM “INGRESOS” para mas informacion”

“DM “pasivo” para aprender mdas”
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No necesita un obsequio ni un imdn de clientes
potenciales; sin embargo, ES una buena manera de
hacer crecer su lista de correo electronico.
Las listas de correo electrénico son una forma de
nutrir continuamente a sus clientes potenciales v,
finalmente, convertirlos en clientes de pago.
Los obsequios vienen en muchas formas diferentes.
Algunos ejemplos son:

e Video gratis

e Guia o hoja de ruta gratuita

e Lista gratuita de algo relacionado con su nicho (es
decir, 101 ideas de productos digitales)

e Minicurso gratuito
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CONSEJO: La clave de cualquier obsequio
de alta calidad es brindarles informacion
valiosa que les ayude a generar confianza,
ademas de darles una idea de lo que
puede ofrecerles con su producto pago.

Si necesita algo de inspiracidn, investigue
qué ofrecen otras persondas en su nicho
como obsequios registrdndose en sus listas
de correo electrdnico.

Puedes crear uno td mismo usando una
plantilla de Canva GRATUITA, o si quieres
hacer las cosas ain mas faciles, Etsy
vende muchas plantillas de imanes de
oportunidades de ventaf/obsequios listas
para usar (todo lo que tienes que hacer es
ingresar tu informaciény listo). !).

Una vez que haya creado su obsequio,
puede agregarlo en la parte superior de su
Tienda Stan y comenzar a crear un flujo de
correo electronico dentro de la Tienda Stan
para nutrir también a esos nuevos clientes
potenciales. Veremos cOmo vender con sus
correos electronicos en la siguiente
seccion.

55



3. VENDER CON CORREOS ELECTRONICOS

Una lista de correo electrénico es una de las cosas mas
poderosas que puede tener para su negocio. Le brinda una
linea directa de comunicacién con su audiencia que NO
depende de un algoritmo ni se oculta tan facilmente como
las publicaciones en las redes sociales.

Con un flujo de correo electronico bien redactado que
llegue a esta lista, puede generar confianza y convertir
clientes potenciales en clientes con facilidad vy
automatizacion.

iAsi que comencemos a construirlo!

CONFIGURAR SU CORREO ELECTRONICO

Lo primero que querrd hacer es asegurarse de tener una
direcciébn de correo electrédnico configurada con su cuenta
de Stan Store a la que no le importard que las persondas en
su lista de correo electrénico tengan acceso, si_alguien
quiere responder a sus correos electronicos.
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NOTA: Sélo por profesionalismo y
privacidad, recomiendo utilizar un correo
electrénico comercial (NO debe
confundirse con un correo electrénico
personal o simplemente con una cuenta de
Gmail). De lo contrario, los destinatarios
del correo electronico podrdan ver su
direccion de correo electronico personal
cuando vean los correos electronicos que
les envie.

Si no tiene una cuenta de correo
electronico comercial y desea configurarla,
puede usar ESTE ENLACE para configurar
una a un bajo costo mensual con Google
Workspace.

SUS CORREOS ELECTRONICOS DE CONFIRMACION

Lo segundo que querrds tener antes de
configurar tu flujo de correo electrénico es
un correo electrénico de confirmacion que
contenga los enlaces de descarga para
cada uno de tus productos digitales.




Puede utilizar ESTE ENLACE para ver donde se
encuentra la configuracidn de su correo
electréonico de confirmacidon. Para su comodidad,
incluyo plantillas a continuacidn: una para su
obsequio y otra para su producto digital pago.

.. - < 2 1 irql ELI:NT"’LA
Asunto: jLo lograste! jAqui esté tu guia gratuita! “‘fcy, L4
Hola [Nombre del cliente],

iGuau! jLo hiciste! jEstoy muy emocionado de compartir mdas
con usted sobre DFY/productos digitales hechos para usted,
asi como también sobre cémo puede poner en marcha SU
rentable negocio de productos digitales!

Aqui estd su descarga gratuita: [ENLACE DEL PRODUCTO]
Mafana recibird otro correo electrénico mio con mas
informacién sobre mi [Nombre del producto - inserte
hipervinculo]. Si no lo ve en 24 horas, asegUrese de revisar la
pestana de promociones o la carpeta de correo no deseado
Yy mueva ese mensaje a su bandeja de entrada principal
para no perderse ninguna actualizacioén.

Y no lo olvides, siempre puedes enviarme un DM en IG
[incluir hipervinculo] en cualquier momento si tienes alguna

pregunta. te estoy animando

[Sunombre]

58



Asunto: jUUUUOOO0O0O0O! jAqui esté su [Nombre del
producto]!

Hola [Nombre del cliente],

iGracias por comprar [Nombre del producto]! Estoy muy
emocionado de que te sumerjas. iNo puedo esperar a ver
qué haces y como cambia tu vida con esto! Aqui estd su
descarga:

[ENLACE DE DESCARGA]
iEnviame un DM en IG [incluye hipervinculo] cuando tengas
la oportunidad de informarme que has dado este paso! jMe

encantaria conectarme y celebrar contigo!

[Sunombre]

Una vez que haya configurado sus correos electronicos de
confirmacion, jpuede comenzar a configurar su flujo de
correo electronico!

iEntremos en ello! jiNo te preocupes nina, ya casi estds en la
recta finalll ;)
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CONFIGURAR SU FLUJO DE CORREO ELECTRONICO

Solo hay un flujo de correo electrénico o
una secuencia de correo electronico que
querrds tener implementado cuando lo
inicies por primera vez. Este flujo es para
personas que optan por recibir su
obsequio.

No existe una Unica manera correcta de
escribir tu flujo, pero lo ideal es que tus
primeros correos electronicos ofrezcan:

e Valor

e Una introduccidon a ti mismo

e Su historia y la promocién de su
producto.

Querrd programar que su primer correo
electronico se envie 24 horas después de
recibir el obsequio con su correo
electronico de confirmacién, y luego todos
los demds correos electrénicos se
enviardn 24 horas después del anterior. Si
necesita ayuda para configurar el flujo de
correo electronico de su obsequio, puede
visitar ESTE ENLACE para obtener
instrucciones rapidas.




Para ayudarlo a ahorrar tiempo, he
incluido algunos correos electrénicos de
muestra para que los use usted mismo
en la pdgina siguiente.

En algdn momento querrds agregar mdas,
especialmente para resaltar nuevas
ventas y nuevos resultados, o compartir
mdas de tu historia personal.

Su flujo de correo electronico es algo
que siempre modificara o agregara mas
con el tiempo, jpero estas plantillas son
definitivamente un gran comienzo!
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- . . eT A
Asunto: ¢Estas listo para tus primeros meses de $3-5k? ”Omeo f

¢Has tenido la oportunidad de consultar mi guia gratuita? Si
es asi, y estd listo para utilizar un producto digital de DFY para
hacer despegar su propio negocio de ingresos pasivos, quiero
invitarlo a comprar mi [Nombre del producto].

[INSERTE COMENTARIOS SOBRE SU PRODUCTO DIGITAL AQU;
PUEDE AGREGARLOS MAS TARDE]

Con [Nombre del producto] aprendera todo lo que necesita
saber para poner en funcionamiento un negocio rentable de
productos digitales DFY en los préximos 30 dias (jy disfrutar
de $3,000, $5,000 e incluso $10,000 o mds meses!)

Conseguirds:

* Mi producto digital para usar, modificar y revender como
propio

* Un proceso paso a paso para configurar su tienda en linea
con facilidad y automatizaciéon

* Mis estrategias de contenidos para comercializar tu
producto en tan solo unas horas a la semana

e ADEMAS, mis plantillas de correo electrénico plug-and-
play para que su sistema automatizado pueda generar
ventas diarias incluso mientras duerme!
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Este es un negocio completo listo para que usted lo haga
suyo y se beneficie al maximo.

¢Por qué? Porque sé lo transformador que puede ser un flujo
de ingresos pasivos como este, jy quiero verte prosperar!

[Sunombre]
PD ¢Tiene preguntas sobre [Nombre del producto] o sobre los

productos digitales de DFY? jPuedes enviarme un DM en
Instagram [insertar hipervinculo] en cualquier momento!

Py

4N
Asunto: Cinco pasos para iniciar un negocio de productos Elserh‘:uo,,s
)
digitales en DFY Coz

Hola [Nombre del cliente],

¢Quieres saber qué me encanta de DFY o de los productos
digitales hechos para ti? Es una manera facil de iniciar su
propio negocio y ganar dinero sin necesidad de crear un
producto desde cero (que, seamos honestos, jes donde
MUCHOS de nosotros nos quedamos estancados!).
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Y si bien EXISTEN modelos de negocios como MLM vy
marketing de afiliacidon que ya satisfacen esta
necesidad, no hay ninguno que ofrezca tanta
propiedad o libertad de apego a otra marca como
DFY.

Cuando tiene un producto DFY con derechos de
reventad, sus ganancids son SUS ganancias y su
negocio es SU negocio.

Aqui hay cinco pasos para iniciar un negocio de
productos digitales DFY en los proximos 30 dias:

UNO: Encuentre un producto DFY con derechos de
etiqueta privada. (jNo te preocupes, de hecho ya he
creado el PERFECTO [incluye hipervinculo] para ti!)

DOS: jHazlo tuyo! Afiade tu propia marca o tu propia
voz. Tenga en cuenta quién quiere que sea su piblico
objetivo mientras modifica o reescribe.

TRES: Ponle precio a tu producto. Tenga en cuenta:
jUn producto de $97 vendido solo UNA VEZ al dia
cuesta casi $3 mil al mes!



CUATRO: Implemente sistemas para atraer trafico a su tienda.
Esto puede parecerse al uso de marketing organico en las
redes sociales (piense: reels en IG, pines en Pinterest, etc.).
Esto también puede parecer como si estuviera
promocionando un obsequio o un iman de clientes
potenciales para hacer crecer su lista de correo electrénico,
donde luego podra nutrir a los clientes ideales y generar
ventas diariamente.

CINCO: iEmpieza a generar entre $3 y $10 mil o mas al mes de
ingresos pasivos! De hecho, VIVE tu vida mientras ves como
llega el dinero, simplemente porque alguien se topa con un
reels de siete segundos o lee un correo electrénico
automatizado.

Escuche: si estd cansado de cambiar todo su tiempo por
dinero o de luchar bajo el peso del estrés financiero, jlo
entiendo! He estado alli y hay una manera mejor.

El poder de los productos digitales es poder tener un flujo de
ingresos que te libere de ese estrés y te permita dedicar mas
tiempo a las personas y las cosas que amas.

iY he creado el producto perfecto para que hagas esto!

Mi [Nombre del producto - incluir hipervinculo] lo guia paso a
paso a través de un proceso de 30 dias para configurar y
vender sus propios productos digitales usando mi plantilla DFY
(iderechos de reventa incluidos!).



Cuando sigas los pasos que se detallan, no solo saldrds del
otro lado con un producto listo para vender, sino que
también tendrds un embudo real y una estrategia para
generar las ventas que necesitas por $3,000, $5,000 e
incluso i$10k y mdas meses!

Quiero que utilices todo lo que hay dentro de [Nombre del
producto], incluido el propio [Nombre del producto], para
crear redlmente un negocio de ingresos pasivos que
puedas desarrollar por tu cuenta y del que puedas sacar
provecho al méaximo.

¢Por qué? jPorque mas dinero en manos de mds mujeres
hace un mundo mejor! Y porque creo en el fondo de mi
corazén que hay mas que suficiente para todos.

Si estd listo para comenzar y lanzar su propio negocio de
ingresos pasivos en los proximos 30 dias, su siguiente paso

es comprar [Nombre del producto - incluir hipervinculo].

[Sunombre]
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crees
Hola [Nombre del cliente],

Quiero que sepas que estds Mmas cerca de tener un
negocio rentable de ingresos pasivos y tus primeros
$3-10k meses de lo que crees.

Si ya eres propietario de un negocio o no tienes
experiencia...

Ya sea que trabaje de 9 a 5 o sea ama de casa...

Ya sed que tengas una gran presencia en las redes
sociales o estés comenzando desde cero..

PUEDES aprovechar solo unas pocas horas a la
semana para generar ingresos que mantengan a tu
familia y cambien tu vida.

Con solo un producto digital y un sistema
automatizado para dirigir el trafico hacia él, puedes
construir un negocio altamente rentable desde casa
en tan solo unas horas a la semana.
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Y con un producto digital HECHO PARA USTED, o DFY, ni siquiera
necesita tener ninguna experiencia especial ni crear su propio
producto desde cero.

Es por eso que creé [Nombre del producto - incluir hipervinculo]
- para ayudarle a poner en marcha su negocio RAPIDAMENTE
siguiendo los pasos que aparecen a continuacion y mi plantilla

plug-and-play.

Descarguelo, luego modifiquelo y hdgalo suyo para poder
revenderlo y obtener TODAS las ganancias.

Comience a generar $97 en ventas todos los dias, varias veces
al dig, incluso mientras duerme vy, lo que es mds importante,

disfrute de la libertad que esto conlleva.

élisto para comenzar? Su préximo paso es comprar [Nombre
del producto] aqui [incluir hipervinculo].

iY no olvides que siempre puedes enviarme un DM [incluir
hipervinculo] si tienes preguntas!

[Sunombre]
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Asunto: Otro [insertar monto en délares] realizado mientras
[insertar actividad]

Hola [Nombre del cliente],

Y asi, jotro [inserte el ingreso obtenido oqui] hoy mientras

Esta es la belleza de los productos digitales: jtener un negocio que
funciona y genera dinero para ti mientras tu estds viviendo una
vida real!

¢Estas listo para comenzar a aprovechar solo unas pocas horas a
la semana para generar ingresos pasivos continuos de la misma

manera?

Si es asi, su siguiente paso es comprar [Nombre del producto],
donde ya hice el trabajo preliminar y creé el producto para usted.

Puede hacer clic aqui [insertar hipervinculo] para obtener mas
informacion sobre [Nombre del producto] y comenzar ahora.

iTe estoy apoyando y no puedo esperar a ver como cambia tu
vida con esto!

[Sunombre]
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Asunto: [Inserte monto en délares]en __ dias Cog
En los Ultimos __ __ dias, he ganado [insertar monto en

délares] usando nada mds que un producto digital.
Quiero que imagines que eres TU.

Imaginese recibir notificaciones durante toda la semana
mientras estd con sus hijos... o viendo Netflix... o doblando
la ropa... jo incluso durmiendo!

Notificaciones que le informan que acaba de realizar otra
venta de un producto digital (jque ni siquiera tuvo que
crear desde cero!), todo porque alguien mds se topd con
un reels y decidié que también queria participar en este
tipo de vida.

Un producto genera miles de ddlares a la semana
mientras trabajas solo 2 o 3 horas, todo para que puedas
pasar el resto de tu tiempo disfrutando de las personas y

las cosas que amas.

Si aun no lo has hecho, quiero desafiarte a que des un
paso audaz.

Compre [Nombre del producto] por $37 hoy.
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Cambia tu vida.

Cree un negocio que pueda funcionar en piloto automatico y le
brinde el tiempo y la libertad con los que ha estado sofAando.

[Sunombre]

PD No lo olvides, siempre puedes enviarme un DM [insertar
hipervinculo] en Instagram con cualquier pregunta que tengas.
iEstoy aqui para ti!

NOTA: Mas adelante, es posible que desees tener un
segundo flujo de correo electronico, especificamente para
las personas que compren tus productos digitales. jEsto es
principalmente si también ofrece otros productos que
desea vender como complementos!
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4. CONEXION TU ADUCIENCIA

Ya hemos hablado de cdmo crear una conexidbn con tus
reels, asi como con tus correos electrénicos, pero también
quiero ofrecer algunas ideas mads sobre cdmo puedes
ayudar a los clientes potenciales a conocerte a ti y a tu
producto.

CONEXION CON TU AUDIENCIA: DMS

Una de las mejores partes de utilizar Instagram como
plataforma de marketing es lo facil que es crear un
sentido de comunidad y relacidn. jLos DM, o el sistema
de mensajeria directa integrado en la aplicacién, son
una herramienta perfecta para esto!

Cuando lanza su producto digital y gratuito, una cosa
que puede implementar es una breve serie de
mensajes directos que envia a las personas que
buscan sus enlaces.
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Querrd asegurarse de que estos
mensajes directos que envie estén
disefiados para SERVIR y no solo vender.
Recuerde que estd hablando con seres
humanos reales, ino solo un medio para
lograr un fin!

Para ayudarle a generar algunas ideas,
aqui hay algunos mensajes directos de
muestra que quizas desee incorporar a
su estrategia de seguimiento:

Hola ____, ime alegra mucho que
estés aqui! Me encantaria saber mas
sobre ti y ayudarte en todo lo que
pueda. ¢Algo de mi [insertar obsequio
aqui] te resoné?

Ey ____liSolo queria registrarme
y ver si hay algo que pueda hacer
por ti!




Hola , isolo queria registrarme!

¢Fue til mi [insertar obsequio aqui] o
hay alguna pregunta que pueda
ayudar a responder?

CONSEJO: Puede utilizar ManyChat para
enviar automaticamente enlaces y
mensajes directos de seguimiento cada
vez que las personas le envien mensajes
con la palabra clave en sus llamados a la
accion. Una vez que tengas tu negocio en
funcionamiento, jesta es una herramienta
que vale la pena probar y experimentar!
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CONSTRUYENDO CONEXIONES: HISTORIAS

iPublicar en tus Historias de Instagram es
una parte de tu estrategia de marketing
que no querrds pasar por alto!

Incluso si no compartes cosas nuevas en
tus Historias todos los dias, simplemente
aparecer cada dos dias con una
actualizacidn de tus ventas, capturas de
pantalla de los mensajes entrantes o
incluso simplemente un vistazo a tu vida
diaria es una excelente manera de ayudar.
establezca una conexién con su audiencia.

Si no estd muy seguro de qué compartir o
como diseflar sus Historias, comience a
observar las Historias de otros propietarios
de negocios en Instagram para ver cobmo
utilizan las suyas. Y, por supuesto, jsiéntete
libre de consultar el mio también en busca
de inspiracion!

Una vez que comiences a publicar
Historias que puedan ser Gtiles para tu
audiencia, querrds crear algunos
Destacados para tu perfil.




Algunas ideas destacadas incluyen:

Tus resultados

Tu historia/tu porqué

Preguntas mds frecuentes

Informacidén sobre tu obsequio

Informacidn sobre tu producto digital

Puede utilizar ESTE ENLACE para aprender como agregar
una Historia a un Destacado.
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SEMANA 4

LANZANDO TU

PRODUCTO
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1. EL PROCESO DE LANZAMIENTO

iHURRA! Has llegado a la seccién de lanzamiento, lo
que significa que jES HORA DE IR!

Una vez que hayas confirmado que tus productos, tu
Stan Store, tus flujos de correo electrénico y tu
Instagram  estdn  funcionando y  configurados
correctamente, querrds lanzar oficialmente tu producto
y comenzar a promocionarlo.

Aqui hay algunas cosas divertidas que puedes hacer
para impulsar las ventas con tu lanzamiento:

e Haz un breve PRE-LANZAMIENTO en el que
comiences a insinuar en tu Instagram que algo
nuevo e increible esta por llegar. Crea una cuenta
regresiva. Invita a personas a enviarte un mensaje
de texto para recibir ese obsequio si ya esta listo.
iAviva el revuelo!
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e Ofrezca una promocion de lanzamiento o
un “precio de lanzamiento” especial. Puede
ofrecer esto a su audiencia durante
aproximadamente una semanay
promocionario tanto en IG como en sus
correos electronicos gratuitos. jSolo
recuerda revisar esos correos electronicos
después de que finalice la promocion de
lanzamiento para eliminar las secciones
donde lo mencionas!)

iCrea entusiasmo en tus historias y
publicaciones! Tome capturas de pantalla
de nuevas ventas o brinde actualizaciones
sobre lo que sucede durante el lanzamiento
(y, por supuesto, jpuede SEGUIR haciéndolo
incluso DESPUES de que finalice el
lanzamiento!)

iNo olvides enviar tu obsequio! Incluso si
las personas no estan listas para comprar
ahora, alin puedes incluirlas en tu lista de
correo electronico ofreciéndoles tu
obsequio y nutrirlas hasta que estén listas
para comprar con el tiempo.
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